Link Reciproci: Un Trucco Del Mestiere

I link reciproci sono uno dei modi piu’ comunemente usati da piccole e medie aziende per guadagnare visibilita’ soprattutto perche’ non costano niente (solo tempo ..).  Consistono nello scambio di link tra due siti: io inserisco nel mio sito un link al tuo e tu fai lo stesso con me.  L’obiettivo e’ di aumentare la visibilita’ perche’ il link sara’ visto anche dai visitatori del sito che mi ospita  generando (si spera) traffico aggiuntivo.

Alcuni Suggerimenti

· Attuare link reciproci solo con siti la cui audience sia consistente con la vostra.  Se vendete torni a controllo numerico e’ inutile chiedere un link con un sito che promuove la danza classica tra i bambini in eta’ prescolare!

· Cercare siti che vendano prodotti complementari (se vendo biciclette cerchero’ siti che vendono abbigliamento e accessori); oppure siti che non abbiano scopo commerciale (club ciclistici, gruppi di interesse, directory di settore etc.).

· Un link e’ molto piu’ efficace se accompagnato da una descrizione del sito.  Quando chiedete il link aggiungete anche una brevissima descrizione (una – due righe al massimo) pregando di aggiungerla al link.

Come Fare per Trovare i Siti

· Usare i motori di ricerca e le parole chiave tipiche del vostro prodotto/servizio per selezionare i siti simili al vostro.  Siate specifici nella ricerca.

· Esaminate i siti emersi dalla ricerca uno per uno fino a trovare quelli che fanno al caso vostro e contattateli via email chiedendo un link e offrendovi di reciprocarlo. 

· Contattate siti che aggiungono valore al vostro sito.  Ricordate che quando proponete un link, in un certo senso vi assumete la responsabilita’ del suo contenuto.  Siti disegnati male o poveri di contenuti e’ meglio lasciarli perdere (quanto traffico possono portarvi?).  Poiche’ gli altri pensano allo stesso modo, e’ importante che anche voi abbiate un sito ben disegnato, dai contenuti aggiornati e interessanti per ricevere offerte di link da siti altrettanto ben disegnati e dai contenuti interessanti.

Un Trucco del Mestiere

Cercare i siti adatti e chiedere link reciproci e’ un’attivita’ che richiede tempo.  Per velocizzare le cose sarebbe utile sapere quali siti sono gia’ linkati al sito dei miei concorrenti per poterli contattare e chiedere a mia volta un link anche al mio sito.  

Supponiamo di voler trovare quali siti hanno dei link con www.sitodelconcorrente.com, il sito del nostro concorrente. Due soluzioni:

· Su Altavista (www.altavista.com) e Infoseek (www.infoseek.com) si puo’ digitare:

Link:www.sitodelconcorrente.com

e il motore di ricerca generera’ la lista di tutti i siti collegati alla pagina www.sitodelconcorrente.com.  La lista conterra’ naturalmente solo le pagine registrate da Altavista e da Infoseek.

· Usare WebFerret (http://www.ferretsoft.com/netferret/products.htm - in versione gratuita bisogna sopportare delle pubblicita’ che compaiono sullo schermo quando il programma e’ aperto).

Nello spazio apposito digitare (senza le virgolette “”):

“Link:www.sitodelconcorrente.com +una parola di ricerca“

WebFerret crea una lista delle pagine che hanno un link a www.sitodelconcorrente.com.  Per eliminare quelle interne a www.sitodelconcorrente.com, digitare anche:

“-host:www.sitodelconcorrente.com”

WebFerret ha le sue idiosincrasie per cui conviene provare le ricerche usando diverse parole di ricerca oppure tentando con varie denominazioni per la home page (link:http://www.sitodelconcorrente.com/; link:http://www.sitodelconcorrente.com/index).

Demo di WebFerret
