Calendario delle Attivita’ di Marketing

Marketing e promozione sono la chiave per generare traffico e nessuno meglio di voi puo’ promuovere il vostro sito.  L’importante e’ essere determinati e costanti.  Eccovi un piccolo calendario di attivita’ per aiutarvi a mantenere la rotta ..

Ogni Giorno

· Rispondere alle email.

Assolutamente fondamentale rispondere entro le 24’ore.  Se la risposta richiede tempo per essere elaborata, rispondete ringraziando e fornendo la data della risposta definitiva.  Internet e’ un mezzo interattivo per eccellenza e le persone si aspettano reazioni veloci.  Non rispondere rapidamente alle email e’ una delle cose piu’ controproducenti che potete fare.

Ogni Settimana

· Eseguire un’attivita’ di promozione.

Chiedere un link, registrarsi su una directory etc.

Ogni Mese
· Aggiungere una pagina al vostro sito.

Qualsiasi cosa che abbia contenuto rilevante per il vostro pubblico.

· Registrare tutte le nuove pagine con gli 8 maggiori motori di ricerca.

· Trovare una nuova Newsletter o E-zine su cui fare pubblicita’.

· Inviare la Newsletter ai visitatori che si sono registrati con la vostra mailing list.  A secondo del prodotto/servizio offerto, la Newsletter potrebbe anche richiedere un invio quindicinale.

Ogni Tre Mesi

· Trovare un sito con cui cooperare.

Trovate un sito che promuove un prodotto/servizio complementare al vostro e promuovetelo sul vostro sito in cambio dello stesso favore.  Dividete i profitti al 50%.  Guadagnerete esposizione verso un pubblico interessato al vostro prodotto.

Dare Visibilita’ a URL e Indirizzo Email





Inserire URL e Email:





Nei biglietti da visita e nella carta intestata.





Nel messaggio della segreteria telefonica.





Nelle email. Demo su come inserire un messaggio in automatico in calce ad ogni email.





Nelle Pagine Gialle.





Sui veicoli della ditta.





Su materiale promozionale (penne, mouse pad etc.).








